
Colòmbia viu un fenomen qualificat per la premsa 
internacional d’“efecte Uribe”. Aquest efecte, ba-
sat en una política de seguretat democràtica, ha 
provocat que el país experimenti uns grans can-
vis, especialment en la seva activitat econòmica. 
Gràcies a l’estratègia avançada pel Govern actual, 
s’ha aconseguit, en els set anys de govern, entre 
d’altres, que Colòmbia sigui considerat pel Banc 
Mundial el país de l’Amèrica Llatina amb més bon 
ambient per fer-hi negocis. 

La inversió estrangera i el comerç són l’eix so-
bre el qual gira l’enfortiment econòmic del país. 
L’estabilitat i la seguretat que s’ofereix als inver-
sionistes estrangers han generat un cercle virtuós 
entorn d’aquesta activitat. En són una mostra les 
més de 150 empreses espanyoles establertes en 
el país. L’anterior és a causa que Colòmbia compta 
amb un acord de protecció de les inversions amb 
Espanya, uns incentius atractius per promoure 
la inversió estrangera i uns règims especials de 
comerç exterior, dins d’un entorn d’estabilitat 
econòmica, jurídica, política i social.

ZONA FRANCA UNIEMPRESARIAL

En l’actualitat, Colòmbia compta amb el règim de 
zones franques més competitiu de l’Amèrica Llati-
na. Es va crear la figura de Zona Franca Uniempre-
sarial, la qual elimina les restriccions geogràfiques 

i permet a les empreses ubicar-se en qualsevol lloc 
del país i beneficiar-se d’un impost de renda del 
15% (actualment, l’impost de renda és del 33%), 
de l’exempció de l’IVA per a matèries primeres, 
entrades i béns acabats i de l’exempció de tributs 
duaners, a més de permetre que es pugui introduir 
el 100% de la producció en el mercat nacional. 
Addicionalment, permet que les exportacions de 
la zona franca a tercers països es beneficiïn dels 
acords comercials i les preferències unilaterals 
als Estats Units i la Unió Europea, dels quals 
Colòmbia forma part. 

Com a estímul a la inversió estrangera, Colòmbia 
ofereix contractes d’estabilitat jurídica mitjançant 
la signatura d’un acord amb el Govern, el qual 
garanteix que les condicions legals en el moment 
de la signatura siguin mantingudes fins per un 
període de 20 anys per a nous projectes. 

L’ACORD DE DOBLE TRIBUTACIÓ

El mecanisme més recent entre Colòmbia i Es-
panya, l’Acord de doble tributació, va entrar en 
vigor l’octubre de 2008. Aquest acord, com es 
desprèn del seu nom, evita la doble imposició 
per a empreses que comptin amb subsidiàries en 
ambdós països, fet que permet una rendibilitat 
més gran per a les empreses espanyoles que 
s’estableixin a Colòmbia. 
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Per tot el que s’ha exposat anteriorment, Colòm-
bia ha estat considerat el primer país reformista 
a l’Amèrica Llatina per segon any consecutiu 
en matèria de facilitació de negocis, segons la 
publicació Doing Business del Banc Mundial. En 
aquest sentit, el país continua buscant eines que 
millorin les condicions dels empresaris estrangers. 
Ara més que mai hi ha oportunitats d’inversió a 
Colòmbia, principalment en els sectors següents:

Turisme: 30 anys d’exempció de l’impost de renda 
per a hotels nous o ampliacions i 20 anys per a 
projectes d’ecoturisme. 

Biocombustibles: colòmbia és el segon país lla-
tinoamericà en producció i compta amb 6,5 mi-
lions d’hectàrees per a plantacions de matèries 
primeres.

Software: enginyers qualifi-
cats a costos més baixos 
de Llatinoamèrica; 13.000 
graduats en el sector TI a 
l’any; maduresa de la in-
dústria; Gartner considera 
Colòmbia un competidor en 
la regió i Datamonitor el considera un país Tier 2 
a l’Amèrica Llatina. 

BPO i call center: cost més competitiu per agent 
en la regió: 325 euros (inclosos parafiscals); més 
de 800.000 estudiants universitaris matriculats a 

l’any; set ciutats amb més de 500.000 habitants, 
i 5 cables submarins.  

Cosmètics i farmacèutics: líders en biodiversitat 
a Llatinoamèrica; accés preferencial a 1.200 
milions de consumidors; la despesa en salut va 
créixer un 70%; les vendes locals van augmentar 
un 56% el 2007. 

Infraestructura: amb el propòsit de reduir la bretxa 
en les necessitats d’infraestructura del país, fa 
temps que el Govern de Colòmbia treballa en la 
implementació de grans projectes per ser des-
envolupats a través del sector privat. En aquest 
període, s’estima una execució d’inversions per 
un import de més de 13.000 milions d’euros en 
projectes i programes en hidrocarburs, mineria, 
energia, ports, carreteres, aeroports, sistemes 

de transport urbà i altres ne-
cessitats d’infraestructura.

Aquestes oportunitats, acom-
panyades d’unes millores 
extraordinàries en matèria de 
seguretat, un creixement de 

l’economia per sobre de la mitjana llatinoameri-
cana i una força laboral preparada i compromesa, 
enfocada a la satisfacció del client, amb una alta 
disponibilitat de mà d’obra qualificada i emprenedo-
ra, ratifiquen que Colòmbia és el país de l’Amèrica 
Llatina més “amigable” per fer-hi negocis.

COLÒMBIA, EL PRIMER PAÍS
REFORMISTA A L’AMÈRICA LLATINA

DURANT EL 2009 COLÒMBIA VA SER UN DELS PAÏSOS AMB MILLOR COMPORTAMENT DE LA REGIÓ
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EMPRESES ESPANYOLES A COLÒMBIA

En relació amb la implantació d’empreses es-
panyoles a Colòmbia, és important que es porti 
a terme una anàlisi i assessorament previs fo-
calitzats en l’estudi de la normativa legal, fiscal 
i economicofinancera existent a Colòmbia, així 
com en el funcionament del seu mercat canviari.  

Volem posar l’èmfasi en els factors següents:  

Els principis que operen en la inversió estrangera 
a Colòmbia són: igualtat en el tracte, universali-
tat, automaticitat (no-necessitat d’autorització) i 
estabilitat. 

La inversió estrangera a Colòmbia es pot fer 
mitjançant gir de divises, a través del mercat 
canviari, mitjançant recursos en moneda nacio-
nal provinents d’operacions locals de crèdit o bé 
en espècie, de manera directa amb l’entrega o 
transferència d’un bé tangible o intangible o de 
manera indirecta amb la capitalització d’una suma 
a favor de l’inversionista. 

Un aspecte comú a qualsevol inversió estrangera 
que es porti a terme a Colòmbia és la seva ne-
cessitat de registre i actualització anual davant 
del Banc de la República (Banc Central). Això 
permetrà a l’inversionista exercir els seus drets 
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canviaris. Aquests drets són: remissió a l’exterior 
dels beneficis que generin les seves activitats; 
reinversió dels beneficis o retenció en el superàvit 
dels beneficis amb dret de gir; capitalització de 
les sumes amb dret de gir, producte d’obligacions 
derivades de la inversió i remissió a l’exterior de 
les sumes rebudes arran de l’alienació de la in-
versió dins del país, de la liquidació de l’empresa 
o cartera o de la reducció del seu capital. 

INTERMEDIARIS DEL MERCAT CANVIARI

A Colòmbia hi ha una sèrie d’operacions canviàries 
que no pertanyen al mercat canviari lliure, sinó al 
mercat canviari regulat, ja que obligatòriament han 
de passar per intermediaris del mercat canviari o 
per comptes de compensació. Aquestes operacions 
són: importació i exportació de béns; operacions 
d’endeutament extern celebrades per residents 
en el país; inversions de capital de l’exterior en el 
país; inversions de capital colombià a l’exterior; 
inversions financeres en títols emesos a l’exterior 
o inversions en actius radicats a l’exterior; avals 
i garanties en moneda estrangera, i operacions 
de derivats. 

Els comptes corrents de compensació són comptes 
corrents a l’exterior establerts en moneda estran-
gera i registrats com a comptes de compensació 
davant del Banc de la República. Aquesta és 
l’opció més àgil de gestió d’aquestes operacions 
pertanyents al mercat canviari regulat.

Totes les operacions que es canalitzin a través 
del mercat canviari hauran de ser documentades 
amb una declaració de canvi. 

Cal tenir en compte, dins de la planificació de la 
inversió, la necessitat o no d’obtenir visats de 
negocis o visats temporals per a directius i/o 
socis per portar a terme a Colòmbia funcions de 
representant legal, directiu, gerent o executiu de 
l’empresa constituïda i desenvolupar activitats 
pròpies de la gestió empresarial, com ara assistir 
a juntes, celebrar negocis, supervisar el maneig 
de les empreses, etc. 

D’altra banda, cal recordar que entre Colòmbia i 
Espanya hi ha un conveni d’exempció de visats 

de turisme que permet a una persona espanyola 
ingressar i romandre a Colòmbia per un termini de 
90 dies, així com un conveni de Seguretat Social, 
amb vigència des del mes de març de 2008, pel 
qual els treballadors desplaçats a Colòmbia de 
manera temporal podran mantenir la legislació es-
panyola durant el desplaçament i estaran exempts 
de cotitzar en la Seguretat Social colombiana, a 
més del conveni de doble imposició comentat 
anteriorment.

CONTRACTES D’AGÈNCIA COMERCIAL

Un altre aspecte que cal comentar és el relacio-
nat amb els contractes d’agència comercial. A 
Colòmbia, aquests contractes donen a l’agent 
exclusivitat en el territori, llevat que hi hagi un 
pacte en contra. Alhora, es podrà pactar una 
exclusivitat a favor de l’agenciat. A causa de la 
terminació del contracte sense causa justa per 
causes imputables a l’empresari, l’agent tindrà 
dret a rebre una indemnització, a més de la liqui-
dació corresponent. Les accions que emanen del 
contracte d’agència prescriuen al cap de cinc anys. 
Una vegada signat el contracte, aquest s’haurà de 
registrar en el Registre Mercantil. Si el contracte 
va ser signat a l’exterior, caldrà legalitzar-lo davant 
del Consolat de Colòmbia. 

Per a més informació consulteu la web 
bancsabadell.es
o bé a través del correu electrònic 
0901consultoriainternacional@bancsabadell.com


